
Open je gesprek met de schatkistvraag
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Als verkoper leg je makkelijk contact en ben je niet bang om een onbekende aan te spreken. Een gezellig
praatje over het weer of de prachtige locatie is dan ook snel gemaakt als je iemand voor het eerst ontmoet.
Maar als je échte informatie wilt krijgen van je gesprekspartner en je de kans op verkoop wilt vergroten, stel
dan de schatkistvraag.

Eveline Hansen
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