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Leadgeneratie leek jarenlang een kwestie van e-mailadressen verzamelen en doorsturen naar de klant, die er
vervolgens verkoop op losliet. Maar een simpel lijstje met emailadressen lijkt niet meer genoeg, de klant wil
geïnteresseerde potentiële kopers en betaalt graag meer voor hooggekwalificeerde leads in plaats van een
lijstje met koude namen en adressen.
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